
Vemas.HubSpot

Funktionen im Überblick		

	9 Automatische Anlage von Kontakten aus 
HubSpot, sobald diese seitens HubSpot als 
Lead qualifiziert wurden

	9 Workflow für Rückrufanfragen auf der  
Homepage: 
 
- Kontaktformular wird ausgefüllt 
 
- HubSpot sendet die Informationen aus   
  dem Formular an Vemas.NET 
 
- Auflistung des Kontaktes in einer  
  separaten HubSpot-Liste inkl. Anlage- 
  Workfow für Aufgaben zur Kontaktnach- 
  verfolgung

	9 Workflow zur Anlage von Login ins Dokumen-
tationsportal auf Basis einer Login-Anfrage 
auf der HubSpot-Homepage

	9 Automatisches Setzen von Statuswerten von 
Kontakten in HubSpot

	9 Manuelles Setzen von Ablehnungsgründen in 
Vemas.NET, um weitere Akquisition in Hub-
Spot zu stoppen (z.B. ungeeigneter Kontakt, 
Wettbewerb, etc.)

	9 Direkter Aufruf des Kontaktes von Vemas.NET 
in HubSpot 

ausgewählte Screenshots

Abb. 1: Automatische Anlage von Kontakten

SCHNITTSTELLEN-INFORMATION

Anmerkung:  
Voraussetzung für das Arbeiten mit WebHooks ist die Nutzung der HubSpot-Enterprise-Version.
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Abb. 2: Automatisches Setzen von Statuswerten

Abb. 3: Manuelles Setzen von Ablehnungsgründen
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Anpassungen / Erweiterungen

Gerne können wir diese Schnittstelle auch an Ihre individuellen Bedürfnisse anpassen.  

Bitte kontaktieren Sie hierzu Ihren Vemas.NET Berater.
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Abb. 4: Direkter Aufruf des Kontaktes von Vemas.NET in HubSpot


